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KẾ HOẠCH BÀI DẠY 

BÀI 6. Ý TƯỞNG, CƠ HỘI KINH DOANH VÀ  

CÁC NĂNG LỰC CẦN THIẾT CỦA NGƯỜI KINH DOANH 

 

I. MỤC TIÊU BÀI HỌC. 

1. Về kiến thức 

- Nêu được thế nào là ý tưởng kinh doanh và cơ hội kinh doanh. 

- Giải thích được tầm quan trọng của việc xây dựng ý tưởng kinh doanh và xác định, 

đánh giá các cơ hội kinh doanh. 

- Nhận biết được tại sao cần có ý tưởng kinh doanh; các nguồn giúp tạo ý tưởng kinh 

doanh. 

- Chỉ ra được các năng lực cần thiết của người kinh doanh. 

2. Về năng lực 

- Năng lực chung: 

+ Năng lực giao tiếp và hợp tác: Biết tham gia các hình thức làm việc nhóm phù hợp với 

yêu cầu, nhiệm vụ để làm rõ tầm quan trọng của việc xây dựng ý tưởng kinh doanh và xác 

định, đánh giá cơ hội kinh doanh. Đồng thời, biết sử dụng ngôn ngữ để trình bày các thông tin, 

ý tưởng trong thảo luận các vấn đề liên quan đến nội dung bài học. 

+ Năng lực giải quyết vấn đề và sáng tạo: Phân tích được các thông tin, câu chuyện, tình 

huống và trường hợp trong bài học và thực tiễn cuộc sống liên quan đến vấn đề ý tưởng, cơ hội 

kinh doanh và các năng lực cần thiết của người kinh doanh. 

- Năng lực đặc thù: 

+ Năng lực phát triển bản thân: Phân tích được ý tưởng kinh doanh và năng lực kinh 

doanh của bản thân. 

+ Năng lực tìm hiểu và tham gia các hoạt động kinh tế - xã hội: Hiểu được những kiến 

thức cơ bản về ý tưởng kinh doanh, cơ hội kinh doanh; xây dựng được ý tưởng kinh doanh 

dưới dạng bài tập thực hành. 

3. Về phẩm chất 

Chăm chỉ, trung thực và có trách nhiệm trong việc tìm kiếm, xây dựng và xác định ý 

tưởng kinh doanh, cơ hội kinh doanh dưới dạng bài tập thực hành.  

II. THIẾT BỊ DẠY HỌC VÀ HỌC LIỆU. 

- SGK, SGV, SBT môn Giáo dục Kinh tế và Pháp luật 11; 

- Tranh/ảnh, clip, câu chuyện, trò chơi, ví dụ thực tế,... liên quan tới bài học; 

- Trích một số điều luật liên quan nội dung bài học; 

- Máy tính, máy chiếu projector, bài giảng PowerPoint,.... 

III. TIẾN TRÌNH DẠY HỌC: 

1. Hoạt động: Mở đầu 

a) Mục tiêu. Tạo tâm thế tích cực và giúp HS có hiểu biết ban đầu về bài học mới. 

b) Nội dung. Học sinh làm việc cá nhân, đọc thông tin trong sách giáo khoa đưa ra, suy 

nghĩ và thực hiện yêu cầu sách giáo khoa đặt ra: 

Theo em, chị P nên chọn phương án nào cho phù hợp? Vì sao? 

c) Sản phẩm. Học sinh bước đầu biết nhận xét về một số ý tưởng phù hợp và khả thi để 

tiến hành hoạt động kinh doanh 

- Theo em, chị P nên lựa chọn phương án: kết hợp trồng rau, cây ăn quả với chăn nuôi gà. 

Vì: nguồn vốn của chị P ít, do đó, chị cần cân nhắc, tính toán chi phí đầu vào sản xuất sao cho 

hợp lí. Cụ thể: 

+ Nếu nuôi lợn: 
Giá lợn giống tương đối cao, dao động trong khoảng từ 1,5 đến 2,5 triệu đồng/ con giống 

(tùy thời điểm và giống lợn). 

Khi nuôi lợn, chị P cần đầu tư hệ thống chuồng trại với quy mô lớn. 



Về thức ăn, bên cạnh các phế, phụ phẩm từ trồng trọt, chị P cũng cần đầu tư thêm các 

loại cám (có thể là cám công nghiệp hoặc các sản phẩm khác, như: ngô, khoai,…) với lượng 

lớn. 

Thời gian xuất chuồng, bán ra thị trường cũng khá dài (trung bình khoảng 4 - 6 tháng). 

+ Nếu nuôi gà: 
Giá gà giống dao động trong khoảng từ 10 đến 25 ngàn đồng/ con giống (tùy thời điểm 

và giống gà); 

Hệ thống chuồng trại không cần quá phức tạp; 

Về thức ăn, có thể tận dụng tốt phế, phụ phẩm từ trồng trọt; cỏ trong vườn và bổ sung 

thêm một chút thức ăn khác (số lượng không cần nhiều như nuôi lợn); 

Thời gian xuất chuồng của gà ngắn hơn nuôi lợn (khoảng từ 3 - 4 tháng), nên chị P có 

khả năng quay vòng vốn nhanh. 

d) Tổ chức thực hiện 

Giao nhiệm vụ học tập: 

Học sinh làm việc cá nhân, đọc thông tin trong sách giáo khoa đưa ra, suy nghĩ và thực 

hiện yêu cầu sách giáo khoa đặt ra: 

Theo em, chị P nên chọn phương án nào cho phù hợp? Vì sao? 

Thực hiện nhiệm vụ  
Giáo viên gọi từ một đến hai HS lên chia sẻ, các HS khác nhận xét về câu trả lời của bạn 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên yêu cầu một số học sinh trình bày việc chuẩn bị của bản thân mình 

- Các học sinh khác chủ động tìm hiểu, góp ý, bổ sung hoàn thiện 

Kết luận, nhận định  
- Giáo viên nhận xét đánh giá về quá trình thực hiện nhiệm vụ của học sinh 

Gv nhấn mạnh:  

Trong nền kinh tế thị trường, tính cạnh tranh ngày càng cao đòi hỏi các chủ thể kinh tế 

phải không ngừng rèn luyện, hình thành được những năng lực cần thiết của người kinh doanh, 

xây dựng được ý tưởng kinh doanh tốt, biết nắm bắt cơ hội đề kinh doanh thành công. 

2. Hoạt động: Khám phá 

Nội dung 1: Tìm hiểu nội dung: Khái niệm và tầm quan trọng của việc xây dựng ý 

tưởng kinh doanh 

a) Mục tiêu. HS nêu được khái niệm ý tưởng kinh doanh là gì, chỉ ra được tầm quan 

trọng của xây dựng ý tưởng kinh doanh 

b) Nội dung. HS làm việc theo nhóm, đọc thông tin trong sách giáo khoa đưa ra và trả 

lời câu hỏi 

1/Em có nhận xét gì về ý tưởng kinh doanh của chị D? 

2/ Việc xây dựng ý tưởng kinh doanh giúp chị D xác định những vấn đề cơ bản của hoạt 

động sản xuất kinh doanh như thế nào? 

c) Sản phẩm.  

1/ - Ý tưởng kinh doanh của chị D: 

+ Độc đáo, sáng tạo; 

+ Đáp ứng được nhu cầu, thị hiếu của khách hàng. 

+ Phù hợp với các nguồn lực sẵn có của chị D. Các nguồn lực này bao gồm: kiến thức 

và kĩ năng chuyên môn của ngành công nghệ sinh học; nơi sản xuất là mảnh vườn của gia 

đình; nguồn khách hàng sẵn có và rất dồi dào là các bạn sinh viên trong trường (sau này có 

thể mở rộng thêm các đối tượng khách hàng khác); thị trường ít có đối thủ cạnh tranh vì khu 

vực quanh trường chưa có ai kinh doanh mặt hàng này. 

+ Ý tưởng kinh doanh này đã mang lại cho chị D một khoản thu nhập để trang trải, cải 

thiện cuộc sống đồng thời, mang niềm vui và tình yêu cây cỏ đến với các bạn sinh viên. 

2/ Việc xây dựng ý tưởng kinh doanh, giúp chị D xác định những vấn đề cơ bản trong 

hoạt động sản xuất kinh doanh là: 



+ Kinh doanh mặt hàng gì? (xác định được đối tượng khách hàng là ai, họ có nhu cầu 

như thế nào?); 

+ Kinh doanh thế nào? (xác định được cách thức kinh doanh có hiệu quả); 

+ Kinh doanh cho ai? (xác định được mục tiêu kinh doanh). 

 d) Tổ chức thực hiện 

Hoạt động của giáo viên và học sinh Dự kiến sản phẩm 

Giao nhiệm vụ học tập 

HS làm việc theo nhóm, đọc thông tin trong sách 

giáo khoa đưa ra và trả lời câu hỏi 

1/Em có nhận xét gì về ý tưởng kinh doanh của 

chị D? 

2/ Việc xây dựng ý tưởng kinh doanh giúp chị D 

xác định những vấn đề cơ bản của hoạt động sản xuất 

kinh doanh như thế nào? 

Thực hiện nhiệm vụ  

- Học sinh đọc thông tin. 

- Học sinh làm việc theo nhóm: Suy nghĩ và trả 

lời câu hỏi giáo viên đặt ra. 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên gọi một số học sinh đại diện các 

nhóm đứng lên chia sẻ nội dung tìm hiểu về thông tin 

sách giáo khoa đưa ra 

- Các học sinh còn lại tiến hành hoạt động nhận 

xét và góp ý. 

Kết luận, nhận định 

- Giáo viên nhận xét bài trả lời của học sinh đã 

được yêu cầu trình bày và tiến hành nhận xét 

- Gv nhận xét, đánh giá, làm rõ khái niệm ý 

tưởng kinh doanh và vai trò của ý tưởng kinh doanh 

Gv nhấn mạnh:  

Việc xây dựng ý tưởng kinh doanh rất cần thiết, 

giúp người kinh doanh xác định được những vấn đề cơ 

bản của hoạt động sản xuất kinh doanh 

1. Khái niệm và tầm quan trọng 

của việc xây dựng ý tưởng kinh 

doanh, các nguồn giúp tạo ý tưởng 

kinh doanh 

a. Khái niệm và tầm quan trọng 

của việc xây dựng ý tưởng kinh 

doanh. 

- Ý tưởng kinh doanh là khái 

niệm trong lĩnh vực kinh doanh chì 

loại ý tưởng có tính sáng tạo, khả thi 

mang đến lợi nhuận trong hoạt động 

kinh doanh. 

- Việc xây dựng ý tưởng kinh 

doanh rất cần thiết, giúp người kinh 

doanh xác định được những vấn đề 

cơ bản của hoạt động sản xuất kinh 

doanh: Kinh doanh mặt hàng gì? 

(Xác định được đối tượng khách 

hàng là ai, họ có nhu cầu gì); Kinh 

doanh thế nào? (Xác định được cách 

thức mới, có hiệu quả); Kinh doanh 

cho ai? (Xác định được mục tiêu 

kinh doanh). 

 

Nội dung 2: Tìm hiểu nội dung: Các nguồn giúp tạo ý tưởng kinh doanh 

a) Mục tiêu. HS nêu được các nguồn giúp mỗi cá nhân biết tạo ý tưởng kinh doanh. 

b) Nội dung. HS làm việc theo nhóm, tiếp tục đọc và tìm hiểu thông tin ở mục 1 kết hợp 

với đọc thông tin trong sách giáo khoa đưa ra và trả lời câu hỏi 

1/ Ý tưởng kinh doanh của chị D, anh C bắt nguồn từ những lợi thế nội tại và cơ hội bên 

ngoài nào? 

2/ Theo em, ý tưởng kinh doanh còn có thể nảy sinh từ những nguồn nào khác? 

 c) Sản phẩm.  

Ý tưởng kinh doanh của chị D: 
- Lợi thế nội tại: 

+ Chị D có kiến thức và kĩ năng chuyên môn về ngành công nghệ sinh học; 

+ Gia đình chị D có một mảnh vườn nhỏ, có thể tận dụng làm nơi để thực hiện ý tưởng 

sản xuất, kinh doanh. 

- Cơ hội bên ngoài: 

+ Nhiều bạn sinh viên trong trường thích chơi cây cảnh mini nên chị D có lượng khách 

hàng tương đối dồi dào. 

+ Khu vực quanh trường chị D chưa có ai kinh doanh mặt hàng cây cảnh mini nên chị D 

hầu như không có đối thủ cạnh tranh. 

+ Sự hỗ trợ, giúp đỡ về mặt kĩ thuật của các thầy cô giáo trong trường. 



Ý tưởng kinh doanh của anh C: 
- Lợi thế nội tại: 

+ Anh C có sự hiểu biết về các sản phẩm văn phòng phẩm. 

+ Do anh C là chuyên viên phòng kinh doanh, nên anh có các mối quan hệ và biết được 

những đầu mối cung cấp nguồn hàng hóa có chất lượng tốt, giá cả phù hợp. 

+ Do mở cửa hàng tại nhà, nên anh C có sẵn mặt bằng kinh doanh. 

- Cơ hội bên ngoài: mới có một trường phổ thông liên cấp được mở ra ở gần nhà anh C 

 d) Tổ chức thực hiện 

Hoạt động của giáo viên và học sinh Dự kiến sản phẩm 

Giao nhiệm vụ học tập 

HS làm việc theo nhóm, tiếp tục đọc và tìm hiểu 

thông tin ở mục 1 kết hợp với đọc thông tin trong sách 

giáo khoa đưa ra và trả lời câu hỏi 

1/ Ý tưởng kinh doanh của chị D, anh C bắt nguồn 

từ những lợi thế nội tại và cơ hội bên ngoài nào? 

2/ Theo em, ý tưởng kinh doanh còn có thể nảy sinh 

từ những nguồn nào khác? 

Thực hiện nhiệm vụ  

- Học sinh đọc thông tin. 

- Học sinh làm việc theo nhóm: Suy nghĩ và trả lời câu 

hỏi giáo viên đặt ra. 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên gọi một số học sinh đại diện các nhóm 

đứng lên chia sẻ nội dung tìm hiểu về thông tin sách giáo 

khoa đưa ra 

- Các học sinh còn lại tiến hành hoạt động nhận xét và 

góp ý. 

Kết luận, nhận định 

- Giáo viên nhận xét bài trả lời của học sinh đã được 

yêu cầu trình bày và tiến hành nhận xét 

- Gv nhận xét, đánh giá, chốt vấn đề để làm các yếu tố 

bên trong và bên ngoài để góp phần tạo nên ý tưởng kinh 

doanh 

Gv nhấn mạnh:  

Việc nắm bắt được yếu tố bên trong và bên ngoài sẽ 

góp phần giúp các cá nhân tối ưu hóa được ý tưởng kinh 

doanh. Từ đó có được những ý tưởng kinh doanh phù hợp 

và có tính khả thi cao. 

1. Khái niệm và tầm quan 

trọng của việc xây dựng ý 

tưởng kinh doanh, các nguồn 

giúp tạo ý tưởng kinh doanh 

b. Nguồn giúp tạo ý tưởng 

kinh doanh. 

- Lợi thế nội tại: xuất phát 

từ đam mê, hiểu biết, khả năng 

huy động các nguồn lực,... của 

chủ thể kinh doanh. 

- Cơ hội bên ngoài: bắt 

nguồn từ một nhu cầu mới chưa 

được đáp ứng, lợi thế cạnh 

tranh, thuận lợi về vị tri triển 

khai hay thuận lợi từ một chính 

sách vĩ mô,... 

 

Nội dung 3: Tìm hiểu nội dung: Khái niệm cơ hội kinh doanh và tầm quan trọng 

của việc xác định, đánh giá các cơ hội kinh doanh 

a) Mục tiêu. HS nêu được những khái niệm cơ hội kinh doanh và tầm quan trọng của 

việc xác định, đánh giá các cơ hội kinh doanh 

b) Nội dung. HS làm việc theo nhóm, các nhóm tiếp tục tìm hiểu về câu chuyện kinh 

doanh của chị D và trả lời câu hỏi trong sách giáo khoa 

1/ Theo em, có những điều kiện thuận lợi nào đối với công việc kinh doanh cây cảnh mi 

ni của chị D? 

2/ Dựa trên các tiêu chí: điểm mạnh, điểm yếu, cơ hội, thách thức đối với chị D trong 

việc thực hiện cơ hội kinh doanh cây cảnh mi ni, em hãy đánh giá đây có phải là cơ hội tốt 

không. Vì sao? 

3/ Việc xác định, đánh giá đó có vai trò thế nào đối với việc ra quyết định kinh doanh 

của chị D? 

c) Sản phẩm.  



- Những điều kiện thuận lợi đối với công việc kinh doanh cây cảnh mini của chị D là: 

+ Nhu cầu chơi cây cạnh mini của các bạn sinh viên ngày càng lớn => do đó, hoạt động 

kinh doanh này có tính bền vững. 

+ Chị D đã có kiến thức và kĩ năng chuyên môn, gia đình chị D lại có mảnh vườn để chị 

D thực hiện ý tưởng sản xuất => do đó, hoạt động kinh doanh này có thể duy trì lâu dài. 

+ Chị D đã có một nguồn vốn nhất định, có kinh nghiệm => do đó, hoạt động kinh 

doanh này có thể mang lại lợi nhuận cho chị. 

+ Khu vực xung quanh trường chưa có ai bán mặt hàng cây cảnh mini, chị D hầu như 

không có đối thủ cạnh tranh => do đó, đây là thời điểm kinh doanh phù hợp. 

Chị D có cơ hội kinh doanh tốt, vì: ý tưởng kinh doanh của chị D có nhiều điểm mạnh và 

cơ hội hơn so với điểm yếu và thách thức. Cụ thể: 

- Điểm mạnh là chị D đã có lợi thế nội tại về: kĩ năng, chuyên môn; địa bàn sản xuất… 

- Có nhiều cơ hội thuận lợi từ bên ngoài, như: 

+ Lượng khách hàng dồi dào, có nhu cầu ngày càng lớn; 

+ Thị trường ít có đối thủ cạnh tranh; 

+ Có sự hỗ trợ kĩ thuật từ phía thầy cô. 

- Một số điểm yếu và thách thức chị D cần lưu ý, như: ý tưởng thiết kế, trang trí các tiểu 

cảnh; sự xuất hiện của các đối thủ kinh doanh khác…. Tuy nhiên, những điểm yếu và thách 

thức này không quá lớn, có thể được khắc phục được. 

- Việc xác định, đánh giá về điểm mạnh, điểm yếu, cơ hội, thách thức có vai trò quan 

trọng đối với việc ra quyết định kinh doanh của chị D: 

+ Khi nhận thấy điểm mạnh và cơ hội lớn hơn điểm yếu và thách thức, chị D có thể quyết 

định thực hiện ý tưởng kinh doanh. 

+ Ngược lại, khi nhận thấy điểm yếu và thách thức lớn hơn, chị D có thể lựa chọn việc: 

suy nghĩ, cân nhắc thêm để cải tiến ý tưởng hoặc cũng có thể dừng lại, từ bỏ ý tưởng. 

 d) Tổ chức thực hiện 

Hoạt động của giáo viên và học sinh Dự kiến sản phẩm 

Giao nhiệm vụ học tập 

HS làm việc theo nhóm, các nhóm tiếp tục tìm 

hiểu về câu chuyện kinh doanh của chị D và trả lời 

câu hỏi trong sách giáo khoa 

1/ Theo em, có những điều kiện thuận lợi nào 

đối với công việc kinh doanh cây cảnh mi ni của chị 

D? 

2/ Dựa trên các tiêu chí: điểm mạnh, điểm yếu, 

cơ hội, thách thức đối với chị D trong việc thực hiện 

cơ hội kinh doanh cây cảnh mi ni, em hãy đánh giá 

đây có phải là cơ hội tốt không. Vì sao? 

3/ Việc xác định, đánh giá đó có vai trò thế 

nào đối với việc ra quyết định kinh doanh của chị 

D? 

Thực hiện nhiệm vụ  

- Học sinh đọc thông tin. 

- Làm việc theo nhóm, trao đổi và thảo luận để 

tìm ra được nội dung cho câu trả lời 

Báo cáo, thảo luận 

- Đại diện các nhóm chia sẻ nội dung tìm hiểu về 

thông tin sách giáo khoa đưa ra và tìm ra nội dung 

cho câu trả lời 

- Các học sinh còn lại trong nhóm khác có thể 

tiến hành hoạt động nhận xét và góp ý. 

Kết luận, nhận định 

2. Khái niệm cơ hội kinh doanh và 

tầm quan trọng của việc xác định, 

đánh giá các cơ hội kinh doanh 

Cơ hội kinh doanh là sự xuất hiện 

những điều kiện, hoàn cảnh thuận lợi 

để thực hiện được mục tiêu kinh 

doanh. Cơ hội kinh doanh có thể xuất 

hiện từ bên ngoài nhưng cũng cỏ khi 

do chính chủ thể kinh doanh chủ động 

tạo ra. 

Ý tưởng kinh doanh được xác 

định là cơ hội kinh doanh khi cỏ tinh 

bền vững, đáp ứng được nhu cầu hiện 

tại và cỏ thể duy trì sản phẩm lâu dài, 

có tính hấp dẫn khi đảm bảo mang lại 

lợi nhuận và có tính cơ hội khi thời 

điềm kinh doanh phù hợp. 

Chủ kinh doanh cần dựa trên 4 

tiêu chí: điểm mạnh, điểm yếu, cơ hội 

và thách thức để đánh giá, khẳng định 

đây có phải là cơ hội kinh doanh tốt, 

lấy đó làm cơ sở đề xây dựng kế hoạch 

phát huy các điểm mạnh, khai thác cơ 

hội đồng thời khắc phục điểm yếu và 

vượt qua thách thức đề kinh doanh 



- Giáo viên nhận xét bài trả lời của học sinh đã 

được yêu cầu trình bày và tiến hành nhận xét 

- Gv nhận xét, đánh giá, chốt vấn đề để làm nổi 

bật được khái niệm cơ hội kinh doanh và vai trò của 

cơ hội kinh doanh 

Gv nhấn mạnh:  

Ý tưởng kinh doanh được xác định là cơ hội 

kinh doanh khi cỏ tinh bền vững, đáp ứng được nhu 

cầu hiện tại và cỏ thể duy trì sản phẩm lâu dài, có 

tính hấp dẫn khi đảm bảo mang lại lợi nhuận và có 

tính cơ hội khi thời điềm kinh doanh phù hợp. 

thành công. 

  

 

Nội dung 4: Tìm hiểu nội dung: Các năng lực cần thiết của người kinh doanh  

a) Mục tiêu. HS nêu được các năng lực cần thiết của người kinh doanh  

b) Nội dung. HS làm việc theo nhóm, các nhóm cùng đọc thông tin trong sách giáo khoa 

đưa ra và trả lời câu hỏi. 

1/Ông H đã thể hiện những năng lực nào trong kinh doanh? 

2/ Theo em, người kinh doanh cần có những năng lực nào khác? Vì sao?  

3/Dựa trên những năng lực cần thiết của người kinh doanh vừa phân tích, em hãy tự 

nhận xét năng lực kinh doanh của bản thân. 

c) Sản phẩm.  

- Những năng lực của ông H: 

+ Năng lực chuyên môn, thể hiện ở việc, ông H đã có kiến thức, kĩ năng và nhiều năm 

kinh nghiệm trong lĩnh vực sửa chữa ô tô, xe máy. 

+ Năng lực lãnh đạo, thể hiện qua việc, ông H luôn chủ động, sáng tạo, nắm bắt cơ hội, 

vạch ra chiến lược kinh doanh. 

+ Năng lực quản lí, thể hiện ở việc: ông H đã xây dựng hệ thống quản lí nội bộ công ty 

chuyên nghiệp, tạo dựng được mối quan hệ rộng rãi với các đối tác, khách hàng và xây dựng 

được văn hoá công ty. 

+ Năng lực học tập, tích lũy kiến thức, rèn luyện kĩ năng, thể hiện qua việc: ông đã tự 

trang bị cho mình những kiến thức, kĩ năng quản trị doanh nghiệp. 

- Những năng lực cần có của người kinh doanh là: 

+ Năng lực lãnh đạo: định hướng chiến lược, năng động, sáng tạo, nắm bắt cơ hội kinh 

doanh. 

+ Năng lực quản lí: tổ chức, thiết lập các mối quan hệ trong kinh doanh,.. 

+ Năng lực chuyên môn: có kiến thức về chuyên môn ngành đang kinh doanh. 

+ Năng lực học tập, tích luỹ kiến thức, rèn luyện kĩ năng... 

 d) Tổ chức thực hiện 

Hoạt động của giáo viên và học sinh Dự kiến sản phẩm 

Giao nhiệm vụ học tập 

HS làm việc theo nhóm, các nhóm cùng đọc thông tin 

trong sách giáo khoa đưa ra và trả lời câu hỏi. 

1/Ông H đã thể hiện những năng lực nào trong kinh 

doanh? 

2/ Theo em, người kinh doanh cần có những năng lực 

nào khác? Vì sao?  

3/Dựa trên những năng lực cần thiết của người kinh 

doanh vừa phân tích, em hãy tự nhận xét năng lực kinh 

doanh của bản thân. 

Thực hiện nhiệm vụ  

- Học sinh đọc thông tin. 

- Làm việc theo nhóm, trao đổi và thảo luận để tìm ra 

3. Các năng lực cần thiết của 

người kinh doanh ý kinh 

doanh 

- Năng lực lãnh đạo: định 

hướng chiến lược, năng động, 

sáng tạo, nắm bắt cơ hội kinh 

doanh. 

- Năng lực quản lí: tổ 

chức, thiết lập các mối quan hệ 

trong kinh doanh,... 

- Năng lực chuyên môn: 

cỏ kiến thức về chuyên môn 

ngành đang kinh doanh. 



được nội dung cho câu trả lời 

Báo cáo, thảo luận 

- Đại diện các nhóm chia sẻ nội dung tìm hiểu về thông 

tin sách giáo khoa đưa ra và tìm ra nội dung cho câu trả lời 

- Các học sinh còn lại trong nhóm khác có thể tiến hành 

hoạt động nhận xét và góp ý. 

Kết luận, nhận định 

- Giáo viên nhận xét bài trả lời của học sinh đã được yêu 

cầu trình bày và tiến hành nhận xét 

- Gv nhận xét, đánh giá, chốt vấn đề chỉ ra được tầm 

quan trọng của việc hình thành và hoàn thiện các năng lực 

kinh doanh 

Gv nhấn mạnh:  

Việc xác định đúng các năng lực kinh doanh sẽ giúp cho 

mỗi cá nhân có thể phát huy tốt lợi thế, điểm mạnh của bản 

thân từ đó xây dựng chiến lược kinh doanh hợp lý. 

- Năng lực học tập, tích 

luỹ kiến thức, rèn luyện kĩ 

năng,... 

 

3. Hoạt động: Luyện tập 

Câu 1. Em đồng tình hay không đồng tình với ý kiến nào sau đây? Vì sao? 

a) Mục tiêu. HS củng cố kiến thức đã học thông qua thực hành xử lí tình huống cụ thể có 

liên quan đến nội dung bài học, có ý thức đánh giá các hoạt động kinh doanh của bản thân và 

người khác một cách phù hợp với lứa tuổi. 

b) Nội dung. Học sinh làm việc cá nhân, cùng suy nghĩ, đưa ra các ý kiến để lý giải cho 

từng trường hợp cụ thể 

c) Sản phẩm.  

- Ý kiến a. Không đồng tình, vì: một ý tưởng kinh doanh tốt cần phải đảm bảo nhiều 

tiêu chí, như: (1) có tính mới mẻ, độc đáo, sáng tạo; (2) có tính hữu dụng, đáp ứng được nhu 

cầu của thị trường; (3) có tính khả thi, có thể thực hiện được; (4) có thể mang lại lợi nhuận 

trong hoạt động kinh doanh,… Nếu chỉ dựa trên tiêu chí đáp ứng được nhu cầu của thị trường, 

mà bỏ qua các tiêu chí khác, thì không thể đánh giá đó là ý tưởng kinh doanh tốt. 

- Ý kiến b. Không đồng tình, vì: một ý tưởng kinh doanh tốt cần phải đảm bảo nhiều 

tiêu chí, như: (1) có tính mới mẻ, độc đáo, sáng tạo; (2) có tính hữu dụng, đáp ứng được nhu 

cầu của thị trường; (3) có tính khả thi, có thể thực hiện được; (4) có thể mang lại lợi nhuận 

trong hoạt động kinh doanh,… Nếu chỉ dựa trên tiêu chí mang lại lợi nhuận cho doanh nghiệp, 

mà bỏ qua các tiêu chí khác, thì không thể đánh giá đó là ý tưởng kinh doanh tốt. 

- Ý kiến c. Không đồng tình, vì: cơ hội kinh doanh có thể xuất hiện từ bên ngoài nhưng 

cũng có khi do chính chủ thể kinh doanh chủ động tạo ra. 

- Ý kiến d. Không đồng tình, vì: người chủ kinh doanh cần đánh giá cơ hội kinh doanh 

dựa trên 4 yếu tố: điểm mạnh, điểm yếu, cơ hội và thách thức trước khi đưa ra quyết định về 

việc sản xuất, kinh doanh: 

+ Khi nhận thấy điểm mạnh và cơ hội lớn hơn điểm yếu và thách thức => đây là cơ hội 

kinh doanh tốt, cần phải nắm bắt và thực hiện ngay. 

+ Ngược lại, khi nhận thấy điểm yếu và thách thức lớn hơn => đây là cơ hội kinh doanh 

không tốt, cần phải suy nghĩ, cân nhắc thêm để cải tiến ý tưởng hoặc cũng có thể dừng lại, từ 

bỏ ý tưởng. 

 d) Tổ chức thực hiện 

Giao nhiệm vụ học tập 

Giáo viên tổ chức cho học sinh làm việc cá nhân 

Các học sinh cùng suy nghĩ và đưa ra ý kiến của bản thân về từng trường hợp cụ thể 

Thực hiện nhiệm vụ  
- Học sinh cùng nhau làm việc theo theo cá nhân 

- Ghi ý kiến của mình vào vở, có thể trao đổi cặp đôi cùng các bạn bên cạnh để hoàn 

thiện câu trả lời 



Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên mời từng học sinh đưa ra ý kiến về từng nội dung  

Kết luận, nhận định 

- Giáo viên nhận xét phần trả lời của các học sinh, tổng hợp khái quát để học sinh hiểu 

được vai trò của việc xây dựng ý tưởng kinh doanh cũng như các năng lực cần thiết để năm bắt 

được cơ hội kinh doanh. 

Câu 2. Em hãy thực hành xây dựng một ý tưởng kinh doanh trong một hội chợ giả định 

do chi đoàn lớp em tổ chức và phân tích với thầy cô và các bạn ý tưởng kinh doanh đó.? 

a) Mục tiêu. HS vận dụng các kiến thức đã học để tham gia giải quyết các tình huống 

phát sinh trong thực tế cuộc sống liên quan đến vấn đề kinh doanh. 

b) Nội dung. HS làm việc theo nhóm, mỗi nhóm thảo luận, suy nghĩ và đưa ra quan điểm 

cho vấn đề dự kiến đưa ra  

c) Sản phẩm.  

Học sinh có kỹ năng xây dựng ý tưởng kinh doanh cho bản thân, biết đánh giá ý tưởng 

kinh doanh của người khác. 

d) Tổ chức thực hiện 

Giao nhiệm vụ học tập 

HS làm việc theo nhóm, mỗi nhóm thảo luận, suy nghĩ và đưa ra quan điểm cho vấn đề 

dự kiến đưa ra  

Thực hiện nhiệm vụ  

- Học sinh cùng nhau làm việc theo theo nhóm 

- Mỗi nhóm thảo luận, suy nghĩ và đưa ra quan điểm cho vấn đề dự kiến đưa ra  

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên mời từng học sinh đưa ra ý kiến về từng nội dung  

Kết luận, nhận đinh 
- Giáo viên nhận xét phần trả lời của các học sinh, tổng hợp khái quát để hiểu rõ được 

những việc học sinh cần làm để có thể xây dựng ý tưởng kinh doanh cho bản thân một cách 

phù hợp 

Câu 3. Em hãy cho biết những việc làm sau đây có đóng góp hay ảnh hưởng thế nào đến 

kết quả kinh doanh. 

a) Mục tiêu. HS vận dụng các kiến thức đã học để tham gia giải quyết các tình huống 

phát sinh trong thực tế cuộc sống thấy được tầm quan trọng của vấn đề kinh doanh 

b) Nội dung. HS làm việc cá nhân, suy nghĩ và đưa ra câu trả lời, có thể trao đổi cặp đôi 

với bạn xung quang để làm nổi bật vấn đề 

c) Sản phẩm.  

- HS chỉ ra được 

- Trong trường hợp a, anh K đã xây dựng được ý tưởng kinh doanh tốt, đồng thời xác 

định được những vấn đề cơ bản của hoạt động sản xuất kinh doanh, cụ thể: 

+ Xác định được mặt hàng kinh doanh là Cà phê, phục vụ cho đối tượng khách hàng là 

các bạn sinh viên. 

+ Xác định được cách thức và hoạt động kinh doanh (thể hiện ở việc lựa chọn địa điểm, 

phong cách trang trí cửa hàng; phương thức kinh doanh vừa kết hợp bán trực tiếp vừa kết hợp 

bán online,…) 

=> Những việc làm này sẽ giúp cho hoạt động kinh doanh của anh K đạt hiệu quả cao, 

mang lại nguồn doanh thu và lợi nhuận lớn. 

- Trong trường hợp b, Bác T đã quá vội vàng khi đưa ra quyết định kinh doanh, vì trên 

thực tế, cơ hội kinh doanh của bác T không tốt, không có nhiều triển vọng. Cụ thể: 

+ Bác T có sở trường nấu nướng, đây là điểm mạnh của bác. Tuy nhiên, đối tượng được 

trải nghiệm những món ăn do bác nấu chủ yếu là người thân trong gia đình; trong khi đó, khi 

mở quán ăn, đối tượng khách hàng sẽ mở rộng ở nhiều độ tuổi, giới tính, địa phương,… do đó, 

chưa chắc những món ăn bác nấu sẽ phù hợp với khẩu vị của họ. 



+ Hiện tại, trên địa bàn khu phố gần nhà bác T đã có 2 quán ăn bình dân, do đó, đối thủ 

cạnh tranh của bác T tương đối nhiều, trong khi thị trường hẹp; mặt khác, bác T mới chuyển 

lên thành phố sinh sống, nên nếu mở quán ăn, thì quán của bác chưa tạo dựng được uy tín, 

lòng tin đối với khách hàng… => đây cũng là những điểm yếu và thách thức đối với ý tưởng 

kinh doanh của bác T. 

=> Qua việc phân tích, có thể thấy, việc bác T quyết định mở quán cơm mà không quan 

tâm đến đối thủ cạnh tranh có thể sẽ dẫn tới tình trạng kinh doanh thua lỗ. 

 d) Tổ chức thực hiện 

Chuyển giao nhiệm vụ  

HS làm việc cá nhân, suy nghĩ và đưa ra câu trả lời, có thể trao đổi cặp đôi với bạn xung 

quang để làm nổi bật vấn đề 

Thực hiện nhiệm vụ  
- Học sinh cùng nhau làm việc theo theo cá nhân 

- Ghi ý kiến của mình vào vở, có thể trao đổi cặp đôi cùng các bạn bên cạnh để hoàn 

thiện câu trả lời 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên mời từng học sinh đưa ra ý kiến về từng nội dung  

Kết luận, nhận đinh 
- Giáo viên nhận xét phần trả lời của các học sinh, tổng hợp khái quát để học sinh hiểu 

được những việc học sinh cần làm để có thể bước đầu tham gia vào hoạt động kinh doanh phù 

hợp với lứa tuổi 

Câu 4. Em có nhận xét gì về năng lực kinh doanh của các chủ thể kinh doanh dưới đây?. 

a) Mục tiêu. HS vận dụng các kiến thức đã học để tham gia giải quyết các tình huống 

phát sinh trong thực tế cuộc sống thấy được tầm quan trọng của vấn đề kinh doanh 

b) Nội dung. HS làm việc cá nhân, suy nghĩ và đưa ra câu trả lời, có thể trao đổi cặp đôi 

với bạn xung quang để làm nổi bật vấn đề 

c) Sản phẩm.  

- HS chỉ ra được 

- Trường hợp a. Năng lực kinh doanh của chị T chưa tốt, vì: 

+ Chị T chưa xác định được những vấn đề cơ bản trong việc kinh doanh (kinh doanh mặt 

hàng gì? Phục vụ đối tượng nào? Phương thức kinh doanh như thế nào?...); chưa đề ra được 

những định hướng chiến lược, ý tưởng riêng cho hoạt động kinh doanh của bản thân… mà chị 

lại áp dụng một cách máy móc mô hình kinh doanh bánh ngọt của bác T. => Điều này cho 

thấy chị V thiếu năng lực lãnh đạo. 

+ Chị T lựa chọn kinh doanh bánh ngọt là kết quả từ việc chị T đi khảo sát thị trường, 

không xuất phát từ kiến thức và năng lực chuyên môn của bản thân chị V. 

- Trường hợp b. Năng lực kinh doanh của bà C chưa tốt, vì: tâm lí e ngại, sợ thua lỗ, 

thái độ chần chừ, thiếu quyết đoán có thể khiến cho bà C bỏ lỡ nhiều cơ hội thuận lợi cho quá 

trình kinh doanh. 

 d) Tổ chức thực hiện 

Chuyển giao nhiệm vụ  

HS làm việc cá nhân, suy nghĩ và đưa ra câu trả lời, có thể trao đổi cặp đôi với bạn xung 

quang để làm nổi bật vấn đề 

Thực hiện nhiệm vụ  
- Học sinh cùng nhau làm việc theo theo cá nhân 

- Ghi ý kiến của mình vào vở, có thể trao đổi cặp đôi cùng các bạn bên cạnh để hoàn 

thiện câu trả lời 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên mời từng học sinh đưa ra ý kiến về từng nội dung  

Kết luận, nhận đinh 



- Giáo viên nhận xét phần trả lời của các học sinh, tổng hợp khái quát để học sinh hiểu 

được những việc học sinh cần làm để có thể bước đầu tham gia vào hoạt động kinh doanh phù 

hợp với lứa tuổi 

4. Hoạt động: Vận dụng 

Em hãy sưu tầm và viết bài giới thiệu về một tấm gương doanh nhân thành đạt nhờ có 

năng lực kinh doanh. Em hãy sưu tầm và viết bài giới thiệu về một tấm gương doanh nhân 

thành đạt nhờ có năng lực kinh doanh. 

a) Mục tiêu. HS tự giác áp dụng những điều đã học vào thực tiễn với không gian mới, 

tình huống mới  

b) Nội dung. HS làm việc cá nhân tại nhà, suy nghĩ và hoàn thành bài viết theo yêu cầu.  

 Bài viết là những người có thật, việc thật và có kết quả kinh doanh nổi bật. Qua bài viết 

cần rút ra cho bản thân những bài học kinh nghiệm 

c) Sản phẩm.  

- Bước đầu có ý thức chuẩn bị nghề nghiệp cũng như ý tưởng kinh doanh cho bản thân 

một cách phù hợp  

d) Tổ chức thực hiện 

Chuyển giao nhiệm vụ  

HS làm việc cá nhân tại nhà, suy nghĩ và hoàn thành bài viết theo yêu cầu.  

 Bài viết là những người có thật, việc thật và có kết quả kinh doanh nổi bật. Qua bài viết 

cần rút ra cho bản thân những bài học kinh nghiệm 

Thực hiện nhiệm vụ  
- Học sinh làm việc ở nhà, suy nghĩ và hoàn thành nhiệm vụ 

Báo cáo, thảo luận 

- Giáo viên bố trí thời gian để các học sinh có thời gian chia sẻ, trải nghiệm   

- Hoặc giáo viên yêu cầu học sinh chia sẻ bài viết của mình qua nhóm lớp để các học 

sinh khác cùng trao đổi 

Kết luận, nhận định 

- Căn cứ vào các tiêu chí, các yêu cầu đặt ra đưa ra những nhận xét để giúp các học sinh 

hiểu hơn về vai trò của việc xây dựng các năng lực cần thiết trong kinh doanh 


